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Horizontal

1.

10.

11.

SENSIBLE — De acuerdo con Marshall, la
elasticidad sefiala qué tan es la cantidad
demandada ante variaciones en los precios. (8)

AUMENTA — El efecto riqueza o ingreso es: si un
bien baja su precio, la riqueza real de los
individuos . (7)

MAYOR — EI consumidor maximiza su
satisfaccion distribuyendo su ingreso en los bienes
cuya utilidad marginal sea . (5)

CONSTANTE — Ceteris paribus significa:
todo lo demas . (9)

SECULAR — Periodo en el que, segun Marshall,
se puede cambiar tanto la tecnologia como la
composicién de la poblacion. (7)

ELASTICA — La demanda de un bien serd mas
cuanto mas facilmente pueda sustituirse
por otro bien. (8)

MENOR — La ley general de la demanda expresa:
Cuanto mayor es la cantidad que ha de venderse,
tanto debe ser el precio. (5)

Vertical

2.

EXCEDENTE — EI del consumidor es la
cantidad extra que el consumidor hubiera estado
dispuesto a pagar por cierta cantidad de un bien.

9)

DECRECIENTES — Para Marshall los costos
de la oferta a largo plazo aparecen

cuando disminuyen los costos unitarios de la

empresa. (12)

ABSTRACCION — Marshall se dio cuenta de que
para hacer un analisis econémico era necesario
hacer una de los hechos econémicos.

(11)
INELASTICA — En el periodo de mercado la oferta
es . (10)

OFERTA — La es la funcién que
representa cuanto se esta dispuesto a
producir a un determinado precio. (6)

vender o



